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En épocas turbulentas como las actuales …

                                                                                              … su empresa necesita :

· Compromiso con la productividad

· Experiencia en management

· Profesionalidad en el asesoramiento

Estamos a su servicio y en las páginas siguientes resumimos quienes somos, como y en que podemos ayudarle

Dap Consulting es un grupo de profesionales argentinos, con una vasta experiencia en la consultoría en dirección de empresas, cuyas principales características son : 

Nuestros honorarios representan la ecuación costo beneficio más eficiente del mercado argentino. En los casos de recuperación de empresas normalmente convenimos parte de nuestra retribución a resultados.

Para cada caso incorporamos específicamente a los profesionales más prestigiosos del sector al que pertenezca la empresa comitente.

Nuestro staff estable reune más de 100 años de experiencia en top management

Nuestros presupuestos de gastos y honorarios, son absolutamente variables, porque no soportamos costos de estructura o fijos, de ninguna naturaleza, de acuerdo con las más modernas técnicas de gestión actualmente en vigencia en el mundo.

Nos caracterizamos en tomar solamente los casos para los cuales contamos con el conocimiento, la experiencia y los recursos, para llevar a buen puerto la tarea encomendada. Nuestros diagnósticos habitualmente son el principio de la solución para los problemas empresarios que nos plantean.

Prácticas que habitualmente desarrollamos 

en las áreas Comercial y Dirección
I - Investigación de mercado

· Reconocimiento de marca y participación de mercado

· Relevamiento de conjunto de atributos esperados

· Encuesta de atributos percibidos propios y de competencia

II - Desarrollo de productos
· Análisis de blanco de mercado - Segmentación de mercado y de cartera

· Plan de posicionamiento

· Diseño de paquete de servicios

· Análisis de efectividad comercial

III - Quality Management
· Percepción de calidad

· Reconocimiento de satisfacción

· Planes de detección de No Calidad y mejoramiento

· Desarrollo Gerencial

· Team building y Team Work

· Basic Quality Management

· Total Quality Management

· Unquality Management

IV - Planificación
· Planeamiento estratégico y plan de negocio – Diseño y evaluación

· Plan de calidad

· Plan de marketing

· Plan de ventas y promoción

· Plan de comunicación corporativa

· Plan de comunicación comercial

V - Support Management Services
· Diseño, desarrollo e implementación de áreas comerciales

· Selección, capacitación y entrenamiento de fuerzas de ventas

· Orientación de pensamiento gerencial (Liderazgo, productividad, cultura  organizacional, cultura estratégica, creación de valor, competitividad)

· Inteligencia estratégica

· Sustento de competitividad

